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Vivir de tus 
conocimientos



Hola!
Soy Katya Amán
Consultora de negocios y marketing online y 
Directora de la Academia on line para 
emprendedores  en Katyaman.com 
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http://www.youtube.com/watch?v=PDHIyrfMl_U


Introspección

5Katyaman.com

http://katyaman.com


Físico

Social

Espiritual Mental

Diagram featured by 
poweredtemplate.com
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Dimensiones

Katyaman.com

http://www.poweredtemplate.com/#check-fidele
http://katyaman.com


Intersección

Me encanta

MercadoLo puedo
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Estrategia de Negocio
Fase: Análisis

Mercado Cliente Competencia
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http://katyaman.com


Análisis
De Mercado
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➔ Círculo cercano
➔ Google Trends
➔ Planificador de palabras de Google Ads
➔ Audiencias de Facebook
➔ Instituto de Estadísticas
➔ Crowdfunding

Katyaman.com

http://katyaman.com


Análisis
De cliente
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Análisis
De la competencia
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Estrategia de Negocio
Fase: Diagnóstico

DAFO CAME Factores Clave 
del éxito
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Diagnóstico
FODA
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Diagnóstico
CAME
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Diagnóstico
Factores críticos de éxito
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Estrategia de Negocio
Fase: Estrategia

Canva Competitiva 
Genérica

Crecimiento

17Katyaman.com

Competitiva 
Específica

Cartera de 
Productos

Estrategia de 
Marketing

http://katyaman.com


Estrategia
Canva
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Estrategia
Costos: Umbral de la Rentabilidad
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CF: Costos Fijos
PVP: Precio de venta al público
CU: Costo Unitario
UR: Umbral de la Rentabilidad

UR= CF/ (PVP-CU) 

http://katyaman.com


Estrategia 
Competitiva Genérica

Lider en Costos
Precio inferior a los 
competidores

Diferenciación
Cualidad única al 
producto o servicio

Enfoque
Nicho específico
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Estrategia 
Crecimiento

Intensivo
Crecer mejorando en 
lo que estamos 
haciendo

Integrado
Crecer comprando a 
otras empresas

Diversificado
Crear nuevos 
productos o clientes 
del mercado actual
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Estrategia 
Competitiva Específica

Lider
Expandir el mercado y 
defender posición

Retador
Desbancar al líder por 
costos o innovación

Especialista
Ser líder en un 
segmento de mercado
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Estrategia  Marketing Digital
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Estrategia de Negocio 
Fase: Plan de Acción
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➔ naming
➔ dominio y hosting
➔ diseño e identidad 

corporativa
➔ copywriting
➔ web

➔ objetivos por 
semana
◆ SMART

➔ Pre lanzamiento
➔ Lanzamiento
➔ Post lanzamiento

http://katyaman.com
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Katyaman.com/mes-gratis

Academia online para 
emprendedores 



Preguntas?
Katya Amán
Katyaman.com
katya@katyaman.com
+593 987 968 317

Gracias
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http://katyaman.com
mailto:katya@katyaman.com
http://katyaman.com/whatsapp


Gracias a nuestros patrocinadores

ORO

PLATA

BRONCE


